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MODUL 2

HALBTAGSTRAINING (4 STUNDEMN)

WEIN VERKAUFT
SICH NICHT
VON SELBST

Mehr Weinkompetenz.
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Mehr Umsatz Begeisterte Motivierte Nachhaltiger
Gaste Mitarbeiter Erfolg

Mehr Beratung.

Mehr Umsatz.

Weinwissen, das begeistert - SEMINARPROGRAMM — MODUL 2 (4 STUNDEN)
Beratung, die verkauft.

Wein verkaufen bedeutet, Gaste zu verstehen, passende Weine

zu empfehlen und Emotionen zu wecken. In diesem praxis- 14:00 - IHRE WEINKARTE IM FOKUS
orientierten Training erweitern lhre Mitarbeiter ihr Weinwissen, 15:30 Uhr

trainieren die Weinberatung und erleben, wie Wein und Speisen * Analyse der bestehenden Weinkarte
perfekt harmonieren. e Stirken und Potenziale erkennen

VW srbilian dinke it e Weinkaits und Eer Msiren. * Passende Wein- und Speisenkombinationen

So entsteht Sicherheit, Kempetenz und Begeisterung — flir mehr erarbeiten
Zufriedenheit bei lhren Gésten und mehr Umsatz in lhrem Betrieb.
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Mehr Sicherheit in der Kompetenite und Mehr Welnumsatz Perfekte Wein- Nachhaltiger Erfolg A - = -
Weinberatung ~ mativierte Mitarbeiter  durch professionelle  Speisenkombinationen  fir lhwen Betrieb * Wein richtig présentieren

Empfehlungen kennen und nutzen * Professionelle Weinberatung am Gast

» Empfehlungen lberzeugend aussprechen

16:30 - WEIN ERFOLGREICH VERKAUFEN
18:00 Uhr

» Verkaufstechniken und Empfehlungsverkauf
AUE EINEN BLICK * Rollenspiele aus dem Restaurantalltag

* Umgang mit Einwanden

TEILMEHMERZAHI 2N KURSDAUER
2 bis 14 Personen &'e 4 Stunden » Praktische Tipps fir mehr Weinumsatz

* Umsetzung im Betrieb

KURSZEITEN INVESTITIOMN
14:00 bis 18:00 Uhr /' Halbtagestraining
(oder nach Vereinbarung) €700~
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KLEMENS BRANDNER die: (isle begeislern und, nachhallly. zum.
Dipl. Hotel- & Tourismustrainer Erfo[g— Thres Unlernehmens .fred‘rﬂ.gm

Diplom. Sommelier @ +43 676 3288 475
. +43 676 3288 475 @ office@klemens-brandner.at

B4 office@klemens-brandner.at @ www.klemens-brandner.at




